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RESUMO

Nos Ultimos anos tem-se verificado um aumento na populacdo de cdes e gatos,
levando-o0s a conviver mais juntamente com todas as pessoas que compde esse ciclo.

A metodologia utilizada nesse trabalho teve como intuito conhecer a dindmica de
atividades da promotoria técnica do Laboratério Biovet Vaxxinova, aliado as
atividades da Distribuidora Massapé e tragar o perfil de prescricdo de vermifugos por
profissionais que atuam como clinicos veterinarios na Regido Metropolitana do Recife.
Neste periodo, foi possivel também aplicar 50 questionarios com profissionais que
atuiam como clinicos veterindrios na cidade do Recife, objetivando tragcar o perfil de
prescricdo de vermifugos para pets deste segmento. Os veterinarios convidados e que
se dispuseram a participar, foram esclarecidos quanto as possiveis duvidas em relagao
as questdes e objetivo da pesquisa, facultando-lhes o direito de participar ou ndo, bem
como de desistir em qualquer fase da pesquisa e tiveram por assegurado seu anonimato
nos resultados. Com os resultados obtidos através dos questionarios, foi possivel
perceber que a maior parte dos clinicos veterinarios entrevistados afirmam que
costumam revisar os protocolos e condutas pré-estabelecidas com frequéncia; diante
do presente estudo, pode-se considerar que a prescricdo de vermifugos foi unanime,
dos entrevistados, mais de 85% afirmam prescrever vermifugos para prevencdo e
tratamento; a frequéncia de prescricdo de vermifugos, em estabelecimentos veterinario
da cidade do Recife, pode ser considerada Otima; foi possivel perceber que os
veterindrios na hora da prescricdo, optam por um vermifugo mais completo; a
possibilidade de ter usado e gostado do resultado do produto é a principal motivacao
dos entrevistados para recomendar uma marca especifica; entre as acfes de promogdes
de vendas, 48% dos entrevistados afirmaram que suporte técnico e parceria é a escolha
que mais os agrada. Baseado nos resultados aqui apresentados, conclui-se que 0s
laboratorios e distribuidores devem investir em acdes que permitam ao veterinario ter
maior conhecimento sobre a medicagdo, qual sua diferenca em relacdo aos
concorrentes, disponibilizar amostras fidelizando assim, a medicacdo nos protocolos
do veterinario.

Palavras-chave: Antiparasitarios orais, animais de companhia, mercado de vendas.
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ABSTRACT

In recent years there has been an increase in the population of dogs and cats, leading
them to live more together with all the people who make up this cycle. The
methodology used was used to know the dynamics of activities of the technical
prosecution of Laboratorio Biovet Vaxxinova, allied with the activities of
Distribuidora Massapé and to trace the profile of deworming by professionals who act
as Veterinary clinicians in the metropolitan region of Recife. During this period, it was
also possible to apply 60 questionnaires with professionals who act as veterinary
clinicians in the city of Recife, aiming to draw the profile of prescription deworm for
pets in this segment. The invited veterinarians, who were willing to participate, were
clarified as to the possible doubts regarding the research questions and purpose, giving
them the right to participate or not, as well as to give up at any stage of the research
and were assured of their anonymity. on the results. With the results obtained through
the questionnaires, it was possible to notice that most of the interviewed veterinary
clinicians affirm that they usually revise pre-established protocols and behaviors
frequently; Considering the present study, it can be considered that the dewormer
prescription was unanimous, of the interviewees, more than 85% claim to prescribe
dewormer for prevention and treatment; the frequency of deworming prescription in
veterinary establishments in the city of Recife can be considered optimal;, It was
possible to notice that the wveterinarians at the time of prescription opt for a more
complete dewormer; The possibility of having used and liked the product result is the
main motivation of respondents to recommend a specific brand; Among the sales
promotion actions, 48% of respondents said that technical support and partnership is
their favorite choice. Based on the results presented here, it is concluded that
laboratories and distributors should invest in actions that allow the veterinarian to have
more knowledge about the medication, what is its difference in relation to the
competitors, to make samples available, thus keeping the medication in the

veterinarian's protocols.

Keywords: Oral antiparasitics, pets, sales market.
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1 INTRODUCAO

O mercado brasileiro de produtos para animais de estimagdo continua
mostrando seu potencial, mesmo frente a crise financeira do pais nos Ultimos anos. Em
2018, o setor movimentou mais de R$ 20 bilhdes, 9,8% a mais que em 2017. Com
isso, 0 Brasil se tornou o segundo maior mercado global de produtos pet, com 6,4% de
participagdo, ultrapassando o Reino Unido (6,1%) pela primeira vez. Em primeiro
lugar estdo os Estados Unidos, com 50% (GAZETA, 2019). “O termo pet ¢ uma
expressdao da lingua inglesa comumente utilizada pelas areas de vendas, marketing e
midia, para se referir aos animais de estimacdo, que sdo todos aqueles criados para o
convivio com os seres humanos” (ELIZEIRE, 2013)

Segundo Capanema et al. (2007), a expansdo do mercado de saude animal é
crescente e pode ser atribuida a alguns fatores como o crescimento da populacédo de
animais de companhia, a continuidade da ameaca de doencas animais, 0 aumento do
interesse publico sobre a seguranca alimentar e banimento do uso de antimicrobianos
como promotores de crescimento na Comunidade Europeia.

O mercado de salde animal ainda é dominado por empresas multinacionais
com sede em paises desenvolvidos. Mas apesar das empresas multinacionais serem
conhecidas por liderarem 0 ranking e o processo de desenvolvimento e inovagdo no
segmento farmacéutico veterinario, a especializacdo fica a cargo das empresas
nacionais, que conseguiram se firmar desenvolvendo opcbes mais especificas para
necessidades locais e nichos de mercado (BNDES, 2007).

De acordo com o Sindicato Nacional da Industria de Produtos para Saude
Animal (SINDAN) os farmacos tradicionais, incluindo antibidticos e antiparasitarios,
perdem forca no mercado global de produtos para salde animal. Segundo a consultoria
Vetnosis, 0 segmento representava 62% em 2013 e ja esta na faixa dos 57%, porém,
mesmo com essa queda, os farmacos ainda lideram o mercado. Em relagdo aos
segmentos de negdcios, os farmacos participam com 64,5% do mercado brasileiro de
produtos para saude animal. Em 2013, eram 61%, o que respalda o maior uso de
produtos veterinarios nas atividades produtivas (SINDAN, 2018).

Segundo os dados da Comissdo de Animais de Companhia (COMAC), em
2017, os produtos pet, tiveram um crescimento de 16%. O mercado de salde animal
pet € marcado pela necessidade de inovacdo, ndo apenas por medicamentos mais

seguros e eficazes, como também por produtos préaticos e de facil administracdo, o que
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aumenta fortemente a adesdo dos tutores, favorecendo o tratamento dos animais
(especialmente aqueles que necessitam de tratamento por longos periodos).

A associacdo com o homem facilitou a dispersdo desses animais por todos 0s
continentes, assim, a populacdo atual de cdes € estimada em mais de 500 milhdes de
animais (MacPherson et al., 2005). Da mesma forma que os préprios hospedeiros, a
maioria dos parasitas intestinais de cdes tém distribuicdo cosmopolita. No entanto, o
elenco de espécies e suas respectivas prevaléncias sdo afetados por fatores climaticos,
habitos culturais, recursos diagnosticos e nivel de notificacdo (McCarthy, Moore,
2000).

Os endoparasiticidas S&o utilizados no controle de parasitas internos (vermes),
podem ser comercializados em forma de tabletes, gotas liquidas, pastas. S&o
compostos por drogas especificas capazes de impedir o desenvolvimento dos
endoparasitas no organismo do animal.

Dentre o0s laboratorios de produtos farmacéuticos para pets, a Biovet
vaxxinova, cuja sede estd localizada em Vargem Grande Paulista, estado de S&o Paulo,
tem um robusto portfolio para salde animal, € uma empresa referéncia em inovagédo e
qualidade h&d mais de 60 anos, apresentando uma trajetéria pioneira no Brasil e na
América Latina. A paixdo pela ciéncia distihngue a marca, cujas operacoes
tradicionalmente tém como foco as pessoas e os clientes.

A empresa integra o grupo Vaxxinova, sediado em Nijmegen, na Holanda, que
tem operacfes em mais de 50 paises, centros de pesquisa, unidades produtivas e de
diagnéstico na Alemanha, Estados Unidos, Italia, Noruega, Japdo, Jordania, além do
Brasil. O laboratdrio possui um portfolio abrangente na linha de vermifugos tanto para
caninos quanto para felinos, o que permite ao médico veterinario fazer uma analise das
bases terapéuticas e escolher o medicamento mais adequado de acordo com as
necessidades do seu paciente.

Objetivou-se  com este trabalho conhecer a dindmica de atividades da
promotoria técnica do Laboratério Biovet Vaxxinova, aliado as atividades da
Distribuidora Massapé e tracar o perfil de prescricdo de vermifugos por profissionais

que atuam como clinicos veterinarios na cidade do Recife.
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2 REVISAO DE LITERATURA

Os dltimos 20 anos foram marcados por um intenso progresso tecnoldgico e
por importantes alteracdes culturais e sociais com reflexos tanto em sadde humana
como animal. Entretanto, infelizmente, as zoonoses causadas por parasitas intestinais
de cdes ndo deixaram de ser um problema permanente de salde publica nos paises em
desenvolvimento, e uma preocupacdo crescente nos paises desenvolvidos
(OLIVEIRA-SEQUEIRA, 2007).

Hoje, os chamados, animais de companhia estdo envolvidos involuntariamente
na transmissdo de mais de 60 infecgdes zoonoticas (MacPherson et al, 2005) e
constituir uma importante fonte de infeccdo por parasitas, bactérias, fungos e virus
(Plant et al., 1996; Geffray, 1999). Para a salde publica, a verminose canina assume
um papel de destaque, sendo responsavel por importantes zoonoses no homem. Dentre
elas, destacam-se as formas larvares de Ancylostoma spp. (larva migrans cuténea) e de
Toxocara canis (larva migrans visceral); Echinococcus granulosus, cujas formas
imaturas causam o cisto hidatico; Dipylidium caninum e Strongyloides stercoralis, que
podem provocar infeccdo intestinal no homem (BENENSON, 1977; ACHA &
SZYFRES, 1986; LONG, 1990). Dado ao estreito convivio dos cdes com o homem,
torna-se fundamental o controle adequado da endoparasitose canina, com o objetivo de
diminuir a contaminagdo do meio ambiente pelas formas infectantes destes parasitos e,
consequentemente, minimizar os riscos de infeccdo humana e canina (ROBERTSON
et al., 2000).

Com a aproximacdo dos caes e gatos junto as familias, aumentou-se também a
preocupacdo pelo bem-estar e longevidade por parte dos seus tutores, (ZANATTA et
al, 2016). Neste contexto, 0s veterinarios assumem importante papel como fonte de
informacdo e na educacdo sanitaria dos proprietarios de cdes (HARVEY, 1991).

O Servico de Protecdo ao Crédito (SPC) junto com a Confederacdo Nacional
de Dirigentes Lojistas (2017), ao realizar uma pesquisa sobre o mercado de consumo
pet com internautas de 27 capitais brasileiras, revelou que os produtos/servicos mais
comprados no dia a dia entre os donos de gatos ou cachorros séo as ragoes (88,1%), 0s
shampoos/ condicionadores (57,3%, aumentando para 62,0% entre as mulheres) os
petiscos/biscoitos  (51,7%, aumentando para 58,1% entre as mulheres), 0s
medicamentos/vitaminas (50,4%) e o0s brinquedos (43,7%, aumentando para 48,9%

entre as mulheres).
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Segundo a Associacdo Brasileira da Industria de Produtos para Animais de
Estimacdo (Abinpet) atualiza os custos medios de manutencdo de cdes, gatos e outros
animais, de acordo com levantamento realizado em outubro de 2016. Para cdes, 0
custo médio mensal vai de R$ 216,50 até R$ 411,32 de acordo com o tamanho do
animal. Para pequenos (at¢é 10 kg), os custos com alimentacdo (alimento completo
seco), banho e tosa, veterinario e produtos como antipulgas, vacinas e vermifugos,
alcancam cerca de R$ 216,50. Para médios (11 kg — 25 kg) o valor da mesma
combinacdo de produtos e servicos é de R$ 278,21. Para grandes (26 kg — 45 kg), R$
411,32.

Entre cdes e gatos, animais mais populares, os Gltimos continuam sendo opcéo
mais em conta. O gasto mensal geral com os felinos é de R$ 121,39.

A helmintiase tem prevaléncia mundial, algumas com caracteristicas
assintomaticas, enquanto outras podem levar o hospedeiro a morte. Podem se
desenvolver em humanos ou animais, tendo, portanto, sua importancia também na
medicina veterinaria

Os anti-helminticos, também conhecidos como parasiticidas, vermicidas ou
vermifugos, constituem uma classe de drogas (remédio ou medicacdo) usadas no
tratamento de diferentes parasitoses (R. J. MARTIN, 1985). Os helmintos sdo parasitas
obrigatorios, que precisam de um hospedeiro para sobreviver e completar seu ciclo
evolutivo. Esses farmacos atuam destruindo ou eliminando esses helmintos do

hospedeiro.

2.1 HELMINTOS

Os Helmintos (vermes) sdo animais metazodrios (organismos pluricelulares),
de vida livre ou parasitas de plantas e animais, inclundo o homem. Compreendem trés
ramos ou filos do reino animal: os Platyhelminthes - vermes achatados, em forma de
folha ou fita, com tubo digestivo ausente ou rudimentar - os Nemathelminthes, vermes
cilindricos, com tubo digestivo completo (MARTA PP et al, 2000).

Os principais Helmintos de interesse médico vetermario podem ser divididos
em dois Filos — o Fio Nemathelmintes, que compreende os nematddeos, e o Filo

Platyhelminthes, formado pelos cestdodeos e trematddeos (Almeida & Ayres, 1999).
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2.1.1 CLASSIFICACAO DOS HELMINTOS

Figura 1 - Verminose gastrintestinais em caes e gatos

Ectoparasitas

|
Pulgas — Ctenocephalides canis
Ctenocephalides felis
Echidnophaga spp.
Carrapatos ~ Ixodes spp.
Dermacentor spp.
Rhipicephalus sanguinius
Piolhos - Trichodectes can
Linognathus setosus
Acaros — Demodex canis
Otodectes cynotis
Sarcoptes scabel
Moscas - Larvas de Cuterebra spp.

Parasitas de Caes

Angiostrongylus cantonensis

Tecido conjuntivo
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—p Trichuris vulpis
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c dea-tDalaria)-aslen
Filaroides hirthi
Capillaria aerophila

Gnathostoma | Intestino delgado

- Spirocerca
Physaloptera

= Toxocara canis Taenia ovis

~—p Toxascaris leonina Taenia serialis
Uncinaria stenocephala Taenia multiceps

- Ancylostoma caninum Taenia hydatigena
Strongyloides stercoralis Taenia pisiformis

Dipylidium caninum
Echinococcus granulosus

Fonte: UFERSA/Silvia Haid, 2015

2.1.1.1 Principais Helmintos e sistemas acometidos em cies e gatos
e Sistema Cardiorespiratorio

Tabela 1 - Helmintos que acometem o sistema cardiorrespiratorio em caes e gatos

Nome cientifico Hospedeiro
[ I 1
Aelurostrongylus abstrusus Gatos
Angiostrongylus vasorum Caes
Dirofilaria immitis Caes e gatos

Larvas de Toxocara canis, Toxocara cati, Ancylostoma caninum, Cies e gatos
Ancylostoma braziliense

RIBEIRO, 2004 - XII Congresso Brasileiro de Parasitologia Veterinaria & I Simposio Latino-
Americano de Ricketisioses, Ouro Preto, MG.
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e Sistema Digestivo

Tabela 2 - Helmintos que acometem o sistema digestivo em cdes e gatos

Nome cientifico Hospedeiro

[ I
Spirocerca lupi Caes e gatos
Physaloptera praeputialis Cies e gatos
Ancylostoma caninum Comum em caes
Ancylostoma braziliense Comum em gatos
Toxocara canis/Toxocara cati Cies e gatos
Dipylidium caninum Caes e gatos
Trichuris vulpis Cao
Trichuris campanula Gato
Trichuris serrata Gato
Platynosomum concinnum Gato

RIBEIRO, 2004 - XII Congresso Brasileiro de Parasitologia Veterinaria & I Simpdsio Latino-
Americano de Ricketisioses, Ouro Preto, MG.

e Sistema Renal

Tabela 3 - Helmintos que acometem o sistema renal em caes e gatos

Nome cientifico Hospedeiro
I T |
Dioctophyme renale Caes, raposas e outros
carnivoros

RIBEIRO, 2004 - XII Congresso Brasileiro de Parasitologia Veterinaria & I Simpdsio Latino-
Americano de Ricketisioses, Ouro Preto, MG.

e Tecido Subcutaneo e Cavidade Peritoneal

Tabela 4 - Helmintos que acometem o sistema subcutaneo e cavidade peritoneal em
caes e gatos

Nome cientifico Hospedeiro

I 1
Dipetalonema reconditum Cies

RIBEIRO, 2004 - XII Congresso Brasileiro de Parasitologia Veterinaria & I Simpdsio Latino-
Americano de Ricketisioses, Ouro Preto, MG.
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2.1.2 AGENTES ANTI-HELMINTICOS

Os anti-helminticos, conhecidos também como parasiticidas, vermicidas ou
vermifugos, constituem uma classe de drogas (remédios ou medicagdes) usadas no
tratamento de diferentes parasitoses (R. J. MARTIN, 1985).

2.1.2.1 Protocolo de tratamento com os principais anti-helminticos
e Sistema Cardiorespiratdorio

o Aelurostromgylus abstrusus - O tratamento pode ser feito com
ivermectina — 0,4 mgkg SC dose tnica ou fenbendazol 50 mg/kg PO,
uma vez ao dia, durante trés dias (University of Pennsylvania, 2003).
Outro protocolo ¢ apresentado por Hawkins (1997) utilizando
fenbendazol 25 a 50 mg/kg PO, duas vezes ao dia, durante 10 a 14 dias
(RIBEIRO, 2004);

O Angiostrongylus vasorum - O tratamento especifico pode ser feito com
levamisol 10 mgkg PO, uma vez ao dia, durante 2 dias (HAWKINS,
1997);

o Dirofilaria immitis - A medicacdo microfilaricida utilizada pode ser a
ivermectina (0,006 a 0,012 mg/kg) em duas doses com intervalo de
duas semanas que promove elimmnacdo gradual das microfilarias;
quando utilizada a ivermectina (0,05 mgkg) em dose unica, ocorre
rapida eliminagdo das microfilirias ou a mibemicna oxima (0,5 a 1
mg/kg dose unica). Tratamento preventivo € realizado com ivermectina
(0,006 mgkg mensalmente), mibemicma oxima (0,5 mgkg,
mensalmente), selamectina (6 mg/kg tdpico, mensalmente), moxidectin
(0,003 mg/kg oral, mensalmente ou na apresentacdo mjetavel com
microesferas 0,17 mg/kg SC cada seis meses, em cdes acima de seis

meses) (University of Pennsylvania, 2003);
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e Sistema Digestivo

o

o

o

Spirocerca lupi - Para o tratamento sdo usadas as avermectinas;
ivermectma — 0,2 mgkg, doramectna — 0,4 mgkg a cada duas
semanas, por seis doses, seguidas de aplicagdes mensais até desaparecer
o granuloma. O disofenol sédico — 10 mgkg em duas doses, com
mntervalo de uma semana. Foram descritos bons resultados com
aplicacdes preventivas de doramectina (400 microgkg) em areas

enzooticas (Lavy et al, 2003);

Physaloptera praeputialis - Os antihelminticos mais indicados sdo o
fenbendazol (50 mg/kg PO, uma vez ao dia, por trés dias), ivermectina
(0,2 a 0,4 mgkg PO ou SC, em dose tnica) , mebendazol (22 mgkg
PO, uma vez ao dia, por trés dias), pamoato de pirantel (5 mgkg PO,
em dose unica) (University of Pennsylvania, 2003);

Ancylostoma caninum & Ancylostoma braziliense - O tratamento ¢
mndicado com febantel (25 mgkg PO, em dose unica), febendazol (50
mg/kg PO, uma vez ao dia, por trés dias), ivermectina (0,2 a 0,4 mgkg
PO ou SC, em dose tnica), mebendazol (22 mgkg uma vez ao dia,
durante trés dias), milbemicina oxima (0,5 mgkg PO, em dose tnica),
moxidectin (0,2 glkg SC, em dose Unica), pamoato de pirantel (5 mgkg
PO, em dose tnica) (Pererra et al, 1998; University of Pennsylvania,
2003). O tratamento deve ser realizado a partir da segunda semana de

vida associado ao tratamento da mie simultaneamente;

Toxocara canis & Toxocara cati - No tratamento ¢ indicado uso de
febantel (25 mgkg PO, dose unica), febendazol (50 mg/kg PO, uma
vez ao dia, por trés dias), ivermectina (0,2 a 0,4 mgkg PO ou SC, em
dose unica), mebendazol (22 mgkg PO, uma vez ao dia, por trés dias),
mibemicina oxima (0,5 mgkg PO, em dose Unica), pamoato de
pirantel (5 mgkg PO, em dose unica), selamectina (6 mgkg SPOT-
ON,em dose unica) (RIBEIRO, 2004);

25



o Dipylidium caninum - O tratamento ¢ feito com praziquantel (5 mg/kg
PO dose unica) ou Nitroscanato (50 mg/kg dose unica) (MacPherson &
Craig , 2000);

o Trichuris vulpis, T. campanula & T. serrata - O tratamento pode ser
feito com mebendazol (22 mgkg PO uma vez ao dia por cinco dias);
febendazol (50 mgkg PO dose unica); mibemicina oxima (0,5 mgkg
PO), ivermectina (0,2 a 0,4 mgkg PO ou SC) (Cury & Lima, 2002);

o Platynosomum concinnum - O tratamento indicado ¢ com praziquantel
(20 mgkg PO ou SC). As vezes uma Unica dose é suficiente, mas,
recentemente, tem sido indicado tratamento na dose de 20 mgkg SC,
uma vez ao dia, durante trés a cinco dias. Em outro protocolo, a mesma
droga ¢ indicada, na dose de 10mg/kg PO, durante trés dias. A terapia
com praziquantel deve ser repetida no intervalo de 12 semanas (Ferreira

& Almeida, 2003).

e Tecido subcutineo e cavidade peritoneal

o Dipetalonema reconditum - O tratamento ¢ realizado através da
ivermectina (0,2 a 0,4 mgkg PO ou SC, em dose unica) (RIBEIRO,
2004).
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2.1.3 BASES TERAPEUTICAS E MECANISMO DE ACAO DOS
PRINCIPAIS  ANTI-HELMINTICOS NO CONTROLE DAS
INFECCOES HELMINTICAS

2.1.3.1 Pro6-benzimidazoéis

Acdo: interfere no metabolismo enérgico do parasita levando a
paralisia, manicdo e possui efeito ovicida.

e Febantel - Caes e gatos
25 mg/kg PO - Dose tnica.

2.1.3.2 Benzimidazois
Acdo: exerce bloqueio da polimerizacio da tubulina, mibicdo do
transporte de glicose e mibigdo da fumarato-redutase. Leva a paralisia e
morte por inanigdo do parasita. Possui efeito ovicida.

e Febendazol - Caes e gatos

50 mg/kg PO - Dose unica para nematodeos.
Em gatos, dar acima de duas semanas de idade.

e Mebendazol - Cies e gatos
22 mgkg PO - SID durante trés dias

2.1.3.3 Avermectinas

Acdo: mterferéncia na coordenagdo neuromuscular do parasita levando
a potencializacdo do GABA. Produz paralisia flicida do parasita.

e Ivermectina - Caes e gatos
0,2 - 0,4 mg/kg PO/SC - Dose unica.

e Selamectina - Caes e gatos

6 mg/kg TOPICO - Dose tnica.
Aplicar em animais acima de 6 semanas de idade.

2.1.3.4 Milbemicinas

Ac¢ao: interferéncia na coordenacdo neuromuscular do parasita levando
a potencializagdo do GABA. Produz paralisia flicida do parasita.

e Milbemicina Oxima - Cdes e gatos

Caes - 0,5 mg’kg PO - Dose unica.

Gatos - 2 mg/kg PO - Dose unica.

Em animais acima de quatro semanas de idade.

e Moxidectin - Caes e gatos
0,2 mg/kg SC - Dose unica.
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2.1.3.5 Substitutos fendlicos

Acdo: mterferem no metabolismo energético como desacopladores da
fosforilagdo oxidativa. Leva a morte por inani¢do.

e Nitroscanato - Caes
50 g/kg - Dose tnica.

2.1.3.6 Pirimidinas

Acdo: mterferem na coordenagdo neuromuscular do parasita como
agonista energético. Provoca, no parasita, paralisia espdstica.

e Pamoato de Pirantel - Caes e gatos

5 mg/kg PO - Dose tnica.
Em animais acima de duas semanas de idade.

2.1.3.7 Piperazina

Acdo: nterferéncia na coordenagdo neuromuscular do parasita levando
a potencializagdo do GABA. Produz paralisia flicida do parasita.

e Piperazina - Caes e gatos
60 mg/kg PO - Dose unica.
Em animais acima de seis semanas de idade.

2.1.3.8 Pirazinoisoquilonomas

Acdo: agem sobre o potencial de membrana cdes células musculares do
parasita, promovendo a entrada do ion Cat++ para dentro da célula, o
que resulta na vacuolizagdo e desintegracdo do seu tegumento.

e Praziquantel - Cies e gatos
5 mg/kg PO - Dose Unica.
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2.14

PROTOZOARIOS

Figura 2 - Giardia Lamblia o organismo responsavel pela Giardiase.

Fonte: CDC/Janice Haney Carr, 2006

2.14.1 Giardia sp

O género Giardia foi descrito por Kunstler em 1882, ao observar um flagelado

presente no intestino de girinos de anfibios anuros. Este género é constituido por

protozoarios cosmopolitas que ocorrem principalmente em regides tropicais, mas pode

ser encontrado em temperaturas variadas. Existem evidéncias de que Giardia lamblia

ndo apresenta especificidade quanto ao hospedeiro e pode parasitar seres humanos,

assim como uma variedade de outros animais, sendo considerada uma importante
zoonose (SOGAYAR & GUIMARAES, 2000).

2.1.4.2 Bases terapéuticas utilizadas no tratamento da Giardia

e Principios ativos:

(@)

O O O O

Febendazol
Albendazol
Febantel
Pirantel
Praziguantel

Febendazol: Os estudos demonstraram que o Febendazol, na dosagem indicada para o

tratamento de helmintoses, é uma droga efetiva para o tratamento de infecgdes causada

pela Gidrdia em cées. Segundo profissionais médicos veterindrios clinicos, é bastante
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utilizado tanto no tratamento quanto na profilaxia da giardiase. Um estudo realizado
com gatos concomitantemente infectados com Giardia e Cryptosporidium parvum
indicou que animais com infeccdo persistente por C. parvum podem ter fracasso na

terapia para giardiase com Febendazol (ZAJAC, 1998).

Albendazol: o trabalho demonstrou que quatro doses de Albendazol (25 mg/kg, via
oral, a cada 12h) sdo altamente eficazes e ndo tdxicas para o tratamento da giardiase
em cdes. N&@o se recomenda o uso do Albendazol em fémeas prenhes pois suspeita-se
de efeito teratogénico. Efeitos colaterais como distdrbios gastrintestinais, hipertermia e
erupcOes cutaneas foram relatados (BARR, S. C. etal., 1993).

Febantel, Pirantel e Praziquantel: os estudos demonstraram que a combinacdo de
Febantel, Pirantel e Praziquantel é eficaz no tratamento da giardiase, sendo indicada
para animais que estdo eliminando cisto de Giardia pelas fezes, tendo eles ou ndo
sintomatologia clinica da infeccdo (SCORZA, 2006).

2.2 PROCESSO DE ESCOLHA POR DETERMINADO PRODUTO

Na cadeia de distribuicdo, o médico veterinario se posiciona com importancia
fundamental como papel influenciador de compra (OLIVEIRA e OLIVEIRA, 2006).

Os medicamentos, assim como todos os outros produtos, necessitam de um
trabalho promocional assertivo, em virtude da forte concorréncia e do reconhecimento
de que existem poucos diferenciais tangiveis entre algumas drogas, sendo necessario
fazer-se perceber pelos médicos veterindrios, que um simples detalhe entre os produtos
pode determmar a adesdo do paciente ao tratamento (CARVALHO e TEIXEIRA,
2002).

As acdes promocionais da industria farmacéutica entre os profissionais da
saude tém a finalidade de informa-los sobre as competéncias cientificas e tecnologicas
dos laboratérios, as caracteristicas terapéuticas de seus produtos € o langcamento de
novos medicamentos. Na pratica didria, a troca de mnformagdes entre laboratdrios e
médicos, seja por meio de propagandistas, encontros ou congressos, ¢ normal, legitima
e util para os profissionais e seus pacientes (MUSSOLINI, 2010).

A atvagdo dos representantes de medicamentos ¢ um forte exemplo de

marketing de relacionamento, pois a interacdo continua entre cliente e vendedor
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permite melhorias na compreensdo das necessidades do cliente e este se torna mais leal
ao vendedor, ja que suas necessidades estdo sendo bem atendidas (ETZEL, WALKER
e STANTON, 2001).

A mdustria depende dos propagandistas vendedores de produtos farmacéuticos
para realizar uma efetiva comunicagdo com os médicos e gerar maior lucratividade nas
vendas, bem como os médicos dependem destes profissionais para atualizarem-se

sobre novas pesquisas, novos produtos e outras informacdes atualizadas oriundas do

mercado (PEREIRA et al, 2012).

2.3 ANALISE DE MERCADO

A pesquisa de mercado se faz necessaria para entender o que o cliente busca
para o desenvolvimento de um produto ou um servico sob medida, assim como
possibilita o acompanhamento dos passos da concorréncia e auxiiando a minimizar
sua acdo (COBRA, 2009).

A andlise de mercado torna-se necessaria a medida que os mercados ficam
cada vez mais saturados de competidores e as mudangas no comportamento dos
clientes se tornam mais intensas e frequentes, ela visa conhecer e monitorar o mercado
consumidor e concorrente, dimensionar a demanda, verificar a presenca do publico-
alvo, avaliar resultados de agdes de marketing, identificar e dimensionar problemas ou
necessidades, observar tendéncias, avaliar a satisfacdo dos consumidores, testar
produtos e estratégias antes do seu lancamento, analisar as praticas da concorréncia

(quantidade e agressividade), monitorar a dindmica ¢ o comportamento dos diferentes

segmentos e nichos (SEBRAE, 2015).
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3 METODOLOGIA

O Estagio Supervisionado Obrigatorio (ESO) teve micio em 12 de novembro
de 2018 e término em 31 de janeiro de 2019, com a carga horéaria didria de 8 horas,
totalizando 420 horas. As atividades desenvolvidas durante o periodo de estagio
estiveram relacionadas a promog¢do de vendas. Nesse tempo, foi realizado o trabalho
de promotoria técnica da linha Biovet Vaxxinova na Massapé, que ¢ a distribuidora da
empresa em Pernambuco. O cargo de promotor técnico tem como atribuigdes realizar
visitas e tremamentos técnicos nas clinicas veterindrias, lojas agropecudrias e equipe
de vendedores da Distribuidora Massapé; assim como acompanhamento, suporte
técnico e criativo de midias sociais e participacdo na organizagdo de eventos.

Neste periodo, durante as acdes de promotoria técnica foi possivel também
aplicar 50 questionarios (Apéndice 1) com profissionais que atuam como clinicos
veterindrios na cidade do Recife, objetivando tracar o perfil de prescricdo de
vermifugos para pets deste segmento.

Os veterinarios convidados e que se dispuseram a participar, foram
esclarecidos quanto as possiveis duvidas em relacdo as questdes e objetivo da
pesquisa, facultando-lhes o direito de participar ou ndo, bem como de desistir em

qualquer fase da pesquisa e tiveram por assegurado seu anonimato nos resultados.
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4 RESULTADOS E DISCUSSAO

A andlise de mercado € um processo importante e precisa ser continuo no dia-
a-dia de uma empresa, pois € uma importante ferramenta com a qual as organizacdes
podem dispor para obter informacGes relevantes em sua area de atuacdo, quer seja para
lancar um novo produto, aumentar sua fatia na composicdo do mercado, avaliar a
qualidade de seus servigcos junto aos clientes e descobrir as oportunidades de mercado
(CHEQUE e BARROSO, 2007).

Este trabalho pode ser considerado uma analise de mercado, visto que procura
tracar o perfil de prescricio de vermifugos orais para pets por médicos veterinarios,
assim como questiona as motivages destes profissionais que podem leva-los a
escolher marcas especificas.

A maior parte dos clinicos veterinarios entrevistados afirmam que costumam
revisar 0s protocolos e condutas pré-estabelecidas com frequéncia, podemos obter com
esse resultado que as visitas técnicas, rotineiramente, aos clinicos veterinarios, sao de
extrema importancia para manté-los atualizados. J& a minoria afirma que se orienta de

acordo com a farmacia do local onde trabalha (Figura 3).

1) Vocé guiado por protocolos de conduta pré-estabelecidos e fixos?

100%
80%
60%
40%

20%

0%

. Sim, ndo é frequente altera-los . Sim, mas costumo revisa-los com frequéncia
Ndo, prescrevo de acordo com o que eu lembro

N&o, me oriento de acordo com a farmacia do local onde trabalho

Figura 3 - Tendéncia de alteragdo de protocolos de conduta clinica de Médicos
Veterinarios de Recife e RM.

Diante do presente estudo, pode-se considerar que a prescricdao de vermifugos

foi unanime (conforme pode ser visto no grafico abaixo) por parte dos entrevistados,
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isso afirma que os mesmos estdo cientes da importancia da vermifugacdo e de seguir
0s protocolos tanto para prevengdo (quanto para o0 tratamento de diversas

endoparasitoses (Figura 4).

2) Vocé costuma prescrever vermifugos?

0%  10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Figura 4 — Prescricdo de vermifugos em rotina clinica de médicos veterinarios de Recife e RM.

Dos entrevistados, mais de 85% afirmam prescrever vermifugos para
prevencdo e tratamento, essa condicdo € possivel perceber que o uso de vermifugos é
bastante importante em ambos os aspectos, tornando o seu uso indispensavel a saude

animal e também humana (evitando zoonoses). (Figura 5).

3) Sua prescricdo de vermifugos é orientada para:

100%
80%
60%
40%

20%

. Prevencdo . Tratamento Prevencgdo e tratamento

0%

Figura 5 - Orientacdo de prescricdo de vermifugos pelos veterinarios de Recife e RM.

A frequéncia de prescricdo de vermifugos, em estabelecimentos veterinarios da

cidade do Recife e RM, pode ser considerada Otima visto que, a maioria dos clinicos
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veterinarios entrevistados prescrevem vermifugos de quatro a sete vezes na semana

(Figura 6).

4) Com que frequéncia essa prescri¢do ocorre semanalmente?
100%
80%
60%
40%

20%

0%

. Menos de duas vezes na semana . Duas ou trés vezes na semana

De quatr'o a sete vezes na semana

Figura 6 - Frequéncia semanal de prescricdo de vermifugos pelos veterinarios de
Recife e RM.

De acordo com a pesquisa, foi possivel perceber que os veterinarios na hora da
prescricdo, optam por um vermifugo mais completo, ou seja, aquele que tenham uma
maior quantidade de bases terapéuticas, tornando o produto mais abrangente contra 0s
endoparasitas, principalmente quando a escolha é focada na prevencdo, na segunda
apresentacdo mais escolhida, é possivel perceber que o cuidado com a vermifugacao

ainda € bastante presente em cées adultos e ndo s6 em filhotes (Figura 7).

5) Que tipo de vermifugo vocé mais prescreve?

100%
80%
60%
40%

B -

0%
. Em suspensédo para filhotes de cdes . Em suspensdo para filhotes de gatos
Em comprimido para filhotes Em comprimido para cées adultos

Em comprimido para gatos adultos
- Independente da apresentagio indico o mais completo
. Independente da apresentagdo indico o mais palatavel

Indico o que lembro no momento

Figura 7 - Tipos de vermifugos mais prescritos pelos veterinarios entrevistados.
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A possibilidade de ter usado e gostado do resultado do produto € a principal
motivacdo dos entrevistados para recomendar uma marca especifica correspondendo a
67% dos resultados.

E possivel comparar estes resultados com os da medicina humana quando,
Carvalho e Teixeira (2002), ao questionar 25 médicos humanos sobre o papel que as
amostras gratis desempenham na adogdo de um novo produto, observaram que 71,43%
dos respondentes consideraram as amostras gratis de fundamental importancia. Foram
alguns dos motivos citados a possibilidade de desenvolver pardmetros com outras
drogas, e a inconveniéncia de convencer o paciente a comprar um produto quando nem
0 médico ainda conhece o resultado.

No entanto, este estudo teve como resultado 19% dos entrevistados escolham
prescrever produtos recomendados por profissionais renomados, depositando a
confianga do sucesso de sua terapéutica na vivéncia clinica e conhecimento dessas

personalidades (Figura 8).

6) Sua escolha na hora de prescrever um vermifugo é guiada,
principalmente, por:

100%
80%
60%
40%

20%

0%

. Laboratério recomendada por profissionais renomados
. Possibilidade de ter testado e gostado do resultado que o produto oferece
Custo beneficio do produto Facilidade de encontrar no mercado

Figura 8 - Motivacdo da escolha por vermifugo especifico.

Entre as acOes de promocgGes de vendas, 48% dos entrevistados afirmaram que
suporte técnico e parceria € a escolha que mais os agrada. Com isso, se tem a
conclusdo de que é de extrema importancia o laboratdrio contar com uma equipe de
promotoria técnica, mantendo uma parceria com 0s Veterinarios, levando novas

informacdes a respeito dos produtos, onde ambas as partes terdo beneficios.
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Lideres de opinido, quando o foco € a classe médica, normalmente sdo pessoas
com alto grau de especializacdo, tém grande experiéncia em determinada patologia,
sdo professores universitarios ou tém muitos anos na profissdo. Muitos laboratdrios,
sabendo destas caracteristicas da classe médica, patrocinam pesadamente professores
para que eles profiram palestras sobre suas novas drogas nos congressos médicos
(CARVALHO e TEIXEIRA, 2002). Assim sendo, a realizacdo de palestras ficou com

33% dos resultados de acordo com a pesquisa.

7) Dentre as a¢es de promogdes de vendas, de laboratorio e

distribuidora, aquela que mais agrada é:

100%
80%
60%
20%

0%

. Realizagdo de palestras . Descontos e parcerias Distribuicao de brindes

Suporte técnico e parceria

Figura 9 - Tipo de acdo de promoc¢do de vendas que mais agrada o profissional

médico veterinario de Recife e RM.

Tendo em vista 0 crescimento e expansdo cada vez maior do mercado  pet,
teremos também uma maior disputa entre novos produtos farmacéuticos que chegam
ao mercado gerando mais concorréncia, assim sendo, maiores estudos ainda sdo
necessarios para entender melhor a influéncia de estratégias promocionais no

comportamento prescritivo do medico veterinario.
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5 CONCLUSAO

De acordo com os resultados obtidos, conclui-se que os laboratdrios e
distribuidores devem investir em acfes com vermifugos que possuam uma boa base
terapéutica, que sejam completos, e possam ser usados tanto na prevencdo quando no
tratamento de diversas helmintiases destacadas neste trabalho, visto que algumas
possuem potencial zoon6tico e necessitam de uma maior atencdo e cuidado por parte
dos médicos veterinarios e tutores. E importante levar em consideracio a
palatabilidade do produto o que ira facilitar sua administracéo.

A distribuicdo de amostras foi outro ponto importante pois permite que o
veterindrio tenha conhecimento de uma determinada medicacdo (até entdo
desconhecida por ele), permitindo que, caso tenha um resultado satisfatorio, passe a
prescrever e fidelizar em seus protocolos.

O suporte técnico e parceria também teve uma grande relevancia nos
resultados, mostrando a necessidade desses profissionais no mercado pet, juntamente
com as parcerias oferecidas pelos laboratdrios. A realizacdo de palestras deve ser
considerada, visto que 0s veterinarios buscam por conhecimento e atualizagbes para

melhoria dos seus protocolos de tratamento.
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7 PROLOGO

& ‘ @  Universidade Federal Rural de Pernambuco
Curso de Medicina veterinaria

Estagio supervisionado obrigatorio

I\ Questionario de pesquisa

Aluna: Wyrlla Bernardo Alves de Melo
P\\&/ﬂ Y

1- Vocé é guiado por protocolos de condutas pré-estabelecidos e fixos?

Sim, Néo é frequente altera-los.

Sim, mas costumo revisa-los com frequéncia.

Na&o, prescrevo de acordo com o que eu lembro.

N&o, me oriento de acordo com a farmacia do local onde trabalho.

()
()
()
()

2- Vocé costuma prescrever vermifugos?

() Sim
() Néo

3- Sua prescricdo de vermifugos € orientada para:

() Prevencao
() Tratamento
() Prevencdo e tratamento.

4- Com que frequéncia essa prescricdo ocorre em sua semana?

() Menos de duas vezes na semana
() Duas ou trés vezes na semana

() De quatro a sete vezes na semana
() Mais do que sete vezes na semana

5- Que tipo de vermifugo vocé mais prescreve?

() Em suspencdo para filhote de cées

() Em suspencdo para filhote de gatos

() Em comprimido para cdes adultos

() Em comprimido para gatos adultos

() Independente da apresentacdo, indico o mais completo

() Independente da apresentacdo, indico o mais palatavel

() Indico os mais conhecidos do mercado independente da composicéo.

43



6- Sua escolha na hora de prescrever um vermifugo € guiada principalmente por:

() Laboratdrio recomendado por profissionais renomados

() Possibilidade de ter testado e ter gostado do resultado que o produto oferece
() Custo beneficio do produto

() Facilidade de encontrar no mercado

7- Dentre as a¢des de promocdo de vendas de laboratorio e distribuidores, aquela
que mais agrada €?

() Realizagdo de palestras

() Descontos e parcerias

() Distribuicdo de brindes

() Suporte técnico e parcerias
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